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ECOLE SUPERIEURE EN IMMOBILIER =3

DOSSIER DE CANDIDATURE
FSQ Conseiller en Transaction Immobiliére

PHOTO

Joindre ;: CV + lettre de motivation

RENSEIGNEMENTS GENERAUX

Nom: Prénom: Age:

Date et lieu de naissance : Nationalité :

Adresse personnelle :

Téléphone : Portable :

E-mail :

Adresse des parents :

Téléphone des parents :

Diplémes obtenus :

Dipléme en cours d’obtention :

Situation de famille :

Nombre d’enfants:

Profession du conjoint ou du concubin :

Profession du peére :

Profession de la mére:

Votre situation actuelle : O scolaire ou étudiant

O Salarié chez .....

O Demandeur d’emploi depuis le ...

Permis de conduire : O oui Onon DOencours O nombre de points & ce jour:

Votre véhicule : Marque : Type: Année :
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VOTRE MOTIVATION

Pourquoi voulez-vous travailler dans 'immobilier ?

D’aprés vous, en quoi consiste le travail du négociateur ?

Quelles sont les qualités indispensables a I'exercice du métier de négociateur ?

ENTREPRISE D’ACCUEIL

LJ Vous avez trouvé une entreprise d'accueil :
Nom de I'entreprise :

Adresse:

Téléphone :

Nom du directeur ou du tuteur :

LJVous n'avez pas trouvé une entreprise d'accueil (Dossier de candidature a

retourner quand méme pour vous proposer des agences qui recherchent des candidats pour un recrutement en contrat de
professionnalisation):

Quelle est la zone géographique de vos recherches ?

Quelles sont les démarches effectuées a ce jour ?

Date et signature,
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